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LISTE DES MANUELS ET DES FOURNITURES SCOLAIRES

DISCIPLINE MANUELS FOURNITURES

FRANCAIS Pas de manuel pour les terminales 1 grand cahier 21x29 grands
carreaux 96 pages

FRANCAIS

Roman Requiem pour un joueur, Erwan Le
Bihan

EAN : 9782368331705_

160 pages._

LOCUS SOLUS EDITIONS (08/09/2017)

HISTOIRE-GEO Histoire-Géographie-EMC Terminale 1 grand cahier 21x29 grands
carreaux
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o Livre numérique fourni par la CTM
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ANGLAIS Parution : Aot 2019 1 grand cahier 24x32 grands
carreaux

Livre numérique fourni par la CTM



https://www.babelio.com/auteur/Erwan-Le-Bihan/488447
https://www.babelio.com/auteur/Erwan-Le-Bihan/488447
https://www.babelio.com/editeur/67501/Locus-Solus-Editions

MATHEMATIQUES

MATHS - Tle Bac Pro

Livre numérique fourni par la CTM

1 calculatrice GRAPHIQUE :
TI 83 premium CE
ou CASIO GRAPH 35+

1 cahier 192 pages petits carreaux
1 lutin de 40 vues ou une pochette
régle, 1 équerre, 1 rapporteur

ESPAGNOL

(izMANUEL 20

Livre numérique fourni par la CTM

1 cahier 96 pages 21x29,7cm,
Stylos, copies doubles.

PSE

PREVENTION
SANTE
ENVIRONNEMENT

1% BAC PRO
ISBN : 978-2-216-16871-2

Pour les éleves de terminales :

Conserver le livre et le lutin de
1 BAC PRO.




Conseiller - suivre les ventes
et fidéliser

Métiars du Commesea of de la Veate

CONSEILLER,
SUIVRE LES VENTES
ET FIDELISER
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Conseiller, suivre les ventes et fidéliser - Opt
A et B - 1re/Tle Bac Pro Métiers du
Commerce et de la Vente - Edition 2020

Livre numérique fourni par la CTM

Les éleves ont déja leur livre

1 grand classeur ou lutin
personnalisable 50 vues

1 pochette a rabat avec élastique
rouge

1 paquet de 50 pochettes
transparentes

1 cahier de brouillon (petit ou
grand format)

Prospecter et valoriser I’offre
commerciale

PROSPECTER ET
VALORISER L'OFFRE
COMMERCIALE

OMIION D - YENTE

=g
[EMAnuel 26

Prospecter et valoriser I'offre commerciale -
Opt B - 1re/Tle Bac Pro Métiers du Commerce
et de la Vente - Edition 2023

Livre numérique fourni par la CTM

Les éleves ont déja leur livre

ARTS APPLIQUES

Le matériel sera précisé a la rentrée

EPS

Tee-shirt (vendu par I'association sportive du lycée)

Short bleu ou noir
1 paire de chaussure (basket)
1 cordon pour ceux qui portent des lunettes

MATERIEL COMMUN A TOUTES
LES MATIERES

1 rame de papier A4 — 1 regle plate de 20 ou 30 cm

1 trousse compléete :

1 crayon noir HB - 1 taille crayon avec réservoir - 1 gomme —

1 calculatrice - 1 clé USB 8 GA minimum - stylos a bille - surligneurs 4 couleurs
différentes - 1 agrafeuse - baton de colle - correcteur (liquide ou ruban) 2
paquets de copies doubles grand format - 2 paquets de copies simples grand







